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76 BRANCHENPORTRAT: RECHTSANWALTE

Freitag, 18. Mdrz 2016 | medianet.at

ie Anwaltsbranche
ist im Vergleich zu
anderen Branchen
relativ konjunk-
turabhéangig.
Was jedoch nicht
heiRt, dass sie sich
nicht wandelt. ,Treiber der Veran-
derung sind die wachsenden und
sich wandelnden Anforderungen
unserer Klienten einerseits und
deren knapper werdende Rechts-
beratungs-Budgets andererseits,
die zunehmende Digitalisierung,
die immer stérker werdende Com-
moditisierung mancher Rechtsbe-
ratungsleistungen sowie die Libe-
ralisierung vieler auslandischer
Rechtsmaérkte und damit verbun-
den der Eintritt branchenfremder
finanzstarker Investoren”, sagt
Peter Huber, Managing Partner von
CMS, einer der ,Aufsteiger”-Kanz-
leien der letzten Monate.

Heute werden gewisse Rechts-
auskiinfte zu sehr gilinstigen Kos-
ten oder gratis im Internet ange-
boten. Und die ,Zerteilung” vor-
mals homogen nachgefragter und
angebotener Anwaltsleistungen in
kleinere Teilpakete, die von unter-
schiedlichen Providern insgesamt
ginstiger bezogen werden, ist
langst Realitdt geworden. Bereits
heute gibt es Software, die juris-
tische Aufgaben ,automatisch”
erledigen kann, die bislang von
Anwdélten erbracht wurden. ,Wie
gehen wir mit dieser neuen Situa-
tion und diesen Herausforderun-
gen um?”, fragt Huber. Denn auch
in Zukunft werde der Bedarf an
Rechtsberatungsleistungen nicht
abnehmen, sondern wachsen, was
auch der weiter steigenden Regu-
lierungsdichte geschuldet sei. Die
Beratungsleistungen, die von An-
waltssozietdten erbracht werden,
werden sich aber verédndern, meint
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Das Wachstum

der Kanzleien

Der Bedarf an Rechtsberatungsleistungen wird
nicht abnehmen, sondern sogar gréBer werden

— der Regulierungsdichte sei’'s gedank!

eee Von Paul Christian Jezek

Wiederwahl
Michael Kutsche-
ra (im Bild) und
Thomas Schirmer
wurden flr eine
weitere Amtsperi-
ode von zwei Jah-
ren als Managing
Partner von Binder
Grosswang ge-
wahlt. Kutschera
Ubernimmt auch
die Aufgabe des
Sprechers der
Kanzlei.

Huber. ,Reine Wissensvermittlung
ist ja schon lange nicht mehr unser
Geschaft, es ist die Verkniipfung
von Wissen und Erfahrung zu fur
den Klienten mafgeschneidertem
Rat mit hoher Wertschépfung; da-
bei setzen wir auf fachliche Spezi-
alisierung und Branchenexpertise.”

Um wettbewerbsfahig zu blei-
ben, ,miissen wir die Informations-
technologie als unseren Verbiinde-
ten sehen, uns ihre Vorteile zunutze
machen und unser Investitionsver-
halten den sich bietenden Potenzi-
alen anpassen”, verlangt Huber.

.Das beste Arbeitsumfeld fiir die
besten Kopfe zu schaffen, wird ne-
ben der Optimierung unserer inter-
nen ,Produktionsabldufe’ ein wei-
terer Eckpfeiler unseres kiinftigen
Erfolgs sein.”

Mergermarket, Bloomberg,
Thomson Reuters und EMIS ha-
ben kiirzlich die Spitzenposition
von CMS im Ranking der meis-
ten Transaktionen in CEE besté-
tigt. CMS begleitete 2015 vier der
bedeutsamsten Private-Equity-
Transaktionen der Region: den
Verkauf von PKP Energetyka an
CVC Capital Partners (Schatzwert
ca. 477 Mio. €), den Verkauf von
PPF um 315 Mio. € sowie der KAI
Group durch Advent International
und den Verkauf von home.pl durch
Value4Capital.

CMS schaffte es auerdem auf
Platz 1 in Deutschland und GroR-
britannien und fithrt zudem das
Bloomberg/Thomson Reuters Glo-
bal M&A Ranking 2015 nach der
Anzahl von Transaktionen in Euro-
pa nun bereits zum flinften Mal in
sechs Jahren an.

Aktuelle internationale Erfol-
ge meldet auch Schonherr — die
Kanzlei wurde soeben von einer
unabhéangigen Jury aus 25 renom-
mierten Unternehmensjuristen
und Senior Partnern britischer
Kanzleien zur ,Law Firm of the Ye-
ar for Eastern Europe and the Bal-
kans (2016)" gewdahlt. Neben dieser
prestigetréachtigen Auszeichnung
war Schonherr auch in den beiden
Landerkategorien Osterreich und
Rumaénien als beste Anwaltskanz-
lei nominiert.

Schoénherr hat in den vergange-
nen zwolf Monaten bei einer Reihe
von Top-Transaktionen in Zent-
ral- und Osteuropa beraten - da-
zu zéhlten u.a. die Ubernahme des
Zentraleuropa-Geschéfts der Value
Added Distributors RRC Group
durch Ingram Micro sowie der Er-
werb des GE Capital Real Estate
Immobilienvermdgens (weltweites
Gesamtvolumen mehr als 1,9 Mrd.
€) durch Blackstone. Schonherr
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Expansion

Als erste inter-
nationale GroB-
kanzlei hat CMS
ein eigenstandi-
ges Buro in Tehe-
ran er¢ffnet. ,Wir
kénnen so unsere
Mandanten sowie
Investoren bei
Projekten im Iran
vor Ort begleiten*,
erklart Peter Huber
(oben), Managing
Partner von CMS
in Osterreich.
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Wolf Theiss Employment Round-Up ,,Zukunft der Arbeit“

<2

WOLF THEISS

Ralf Peschek (r.), Partner Wolf Theiss und Leiter der Praxisgruppe Employment, hier mit Trendforscher
Franz Kihmayer (1.): ,Digitalisierung ist fir Unternehmen nicht nur Wettbewerbs-, sondern Uberlebensfrage.”

Persénlicher Beratungsansatz mit umfassender Kompetenz
Markus Fellner (fwp): ,Die vier Saulen von Fellner Wratzfeld & Partner sind Banking und Finance, Unternehmens-
transaktionen, Litigation und Projektbegleitung mit einer besonders starken 6ffentlich-rechtlichen Praxis.*

hat dartiber hinaus den Praktiker-
Konzern bei einer grenziiberschrei-
tenden Transaktion unterstiitzt, die
den Verkauf von Auslandst6chtern
in unterschiedlichen Landern der
CEE-Region umfasste. In Slowe-
nien hat Schénherr die fithrende
Brauereigruppe Lasko beim Ver-
kauf eines 51%-Anteils an Heineken
sowie die Telekom Slovenije bei der
Ubernahme von Debitel beraten.

Kein Fokus auf CEE

,Der Motor brummt, wie man so
schon sagt”, meint Thomas Schir-
mer, Managing Partner bei Binder
Grosswang. ,Im Bereich Corporate/
ME&A sehen wir verstarkt grofRere,
meist grenziiberschreitende Trans-
aktionen. Wir fahren mit unserer
Strategie, den Fokus nicht auf CEE
zu setzen, nach wie vor sehr gut
— wir beraten Investoren u.a. aus
Deutschland, den USA und Kanada
und vermehrt auch aus Asien. Der
Ausblick ist insgesamt sehr po-

sitiv.” GroBe Mandate bei Binder
Grosswang sind derzeit aufSerdem
die Vertretung der groften Glau-
biger-Gruppe der HETA, die fort-
schreitende Beratung bei der Neu-
ordnung des Volksbanken-Sektors
und die Beratung der Novomatic
AG beim Zusammenschluss mit
der Casinos Austria AG. ,Auch der
Immobilienbereich boomt”, erkléart
Schirmer. ,Die Kanzlei hat zuletzt
drei neue Partnerinnen ernannt
und befindet sich weiterhin auf ei-
nem steten Wachstumskurs.”
Fellner Wratzfeld & Partner setz-
te von Beginn an auf die Entwick-
lung von branchenspezifischem
Spezial-Know-how und nicht auf
das System von ,Practice Groups”,
erklart Managing Partner Marcus
Fellner im Exklusivinterview mit
medianet. ,fwp setzt diese Praxis
erfolgreich fort und hebt sich da-
mit ab.” Die Kanzlei sei auch fir
ihre ,Special Force” bekannt: Wo
Projekte zu scheitern drohen, sich

Weiter Kopf an Kopf

Unternehmen Umsatz 2014/15 Partner/Juristen Mitarbeiter
Schénherr 55,66 23/104 165
Wolf Theiss 55,61 23/112 298
Freshfields Bruckhaus Deringer 46,00 14/74 58]
cMS Reich-Rohrwig Hainz 33,02 23/160 300
Binder Grosswang 28,30 22/99 155
Dorda Brugger Jordis 27,50 16/80 110
CHSH Cerha Hempel Spiegelfeld Hlawati 23,50 21/67 120
SCWP Schindheim 22,40 26/76 113
Fellner Wratzfeld & Partner 19,70 8/49 120
DLA Piper Weiss-Tessbach 19,35 15/65 130
Eisenberger & Herzog 18,90 11/54 49
Lansky, Ganzger & Partner 16,40 4/32 109
Baker & McKenzie Diwok Hermann Petsche 13,80 13/51 85
bpv Higel 12,20 2/38 60
Graf & Pitkowitz 11,70 6/36 45

Quelle: rankingweek 2015/16; Umsatzangaben in Mio. €

Nordwarts

DLA Piper hat

den Zusam-
menschluss mit
der finnischen
Sozietét Peltonen
LMR sowie die
Integration mit der
bisherigen Ko-
operationskanzlei
DLA Nordic

in Schweden
bekannt gegeben.
Gemeinsam mit
dem bereits exis-
tierenden BUro in
Oslo verfligt DLA
Piper nun tber
drei Standorte und
mehr als 200 An-
walte in Skandina-
vien und ist damit
,die erste globale
Anwaltskanzlei mit
einer gesamtnor-
dischen Prasenz”.

Verhandlungen scheinbar in einer
Sackgasse befinden und Spezial-
16sungen gesucht werden, werde
oft die fwp-Kompetenz angefragt.
Fellner: ,Wir sind stolz, mit 6ster-
reichischen Kernmandaten {iber
die vergangenen Jahre stetig ge-
wachsen zu sein.” Trotz der da-
mit bereits erreichten Topstellung
beim erzielten Pro-Kopf-Umsatz
setzt fwp das stetige Wachstum
der vergangenen Jahre bei Umsatz
und Personal auch durch die im-
mer starker werdende Internatio-
nalisierung fort. Mit seinem inter-
nationalen Best Friends-Netzwerk
(TerraLex und Association of Euro-
pean Lawyers), das sich auf mehr
als 100 Jurisdiktionen erstreckt,
wird fwp laut Fellner dieses
Wachstum auch in den kommen-
den Jahren fortsetzen.

Entgegen dem Trend bei vielen
GroRRkanzleien sei ,bei uns kein
Ende des Wachstums absehbar”,
betont auch Alexander Petsche,
Managing-Partner bei Baker &
McKenzie Wien. ,In den letzten
Monaten haben wir uns deshalb
personell wesentlich verstarkt: Fir
die Leitung der Steuerrechtspraxis
konnten wir den Salzburger Uni-
versitatsprofessor Christoph Urtz
gewinnen. Die Partnerernennung
von Wendelin Ettmayer unterstiitzt
unser M&A-Team, das zuletzt ei-
ne Rekordzahl an Transaktionen
begleitet hat. Die Wahl von Marc
Lager zum Partner ist eine wichti-
ge Aufwertung im Bereich Kartell-
recht und Exportkontrolle — und
mit der Ernennung des Bawag-An-
klagers Georg Krakow zum Partner
verfligen wir auch tiber ein hoch-
kardtiges Angebot im Bereich der
Wirtschaftskriminalitat.”

Auch DLA Piper Weiss-Tessbach
befindet sich auf Wachstumskurs,
sagt Managing Partner David
Christian Bauer zu medianet. ,Den
derzeit am Wiener Anwaltsmarkt
zu beobachtenden Trend zur Ver-
schlankung und Verjiingung haben
wir bereits in den letzten Jahren
erfolgreich hinter uns gebracht,
und gleichzeitig stetig neue Talen-
te und erfahrene Anwiélte angewor-
ben.” Dabei sei es gelungen, insbe-
sondere den Umsatz pro Berufstré-
ger (eine der Key-Kennzahlen im
Kanzleimanagement, Anm.) erheb-
lich zu steigern. Auf die ,herausra-
gende Expertise in den Bereichen
Litigation und Banking sowie in-
ternationale M&A Transaktionen”
ist Bauer besonders stolz: ,Hier
betreuen wir gegenwaértig einige
der groften und herausfordernds-
ten Mandate.”

Kollaboration statt Silo-Denken
Ralf Peschek, Wolf Theiss-Partner
und Leiter der dortigen Praxis-
gruppe Employment, sieht indes
Kollaboration als zentrales Ele-
ment in den neuen Arbeitswelten:

,Die abteilungs- und hierarchie-
tibergreifende Zusammenarbeit
bietet neue Optionen, die sich bei
uns bestens bewahrt haben”, so der
Grunder der Collaboration-Initiati-
ve bei Wolf Theiss. ,Silodenken ist
vollig out. Unsere Klienten schét-
zen das gebtindelte Know-how, das
wir iiber Abteilungsgrenzen hin-
weg zur Verfiigung stellen.”

Wolf Theiss hat zuletzt u.a. auf
dem Immobiliensektor beim Ver-
kauf der Objekte ,Florido Tower”
sowie ,Solaris” (,Aqua-Deal”) bera-
ten. Weiters wurde ein Bankenkon-
sortium rund um die beiden Joint
Lead Manager Raiffeisen Bank
international und UniCredit Bank
Austria bei der Platzierung einer
150 Mio.-€-Anleihe der CA Immo
betreut — und im Industriesektor
wurde die Ausgliederung des tra-
ditionellen Lampengeschéfts des
fiihrenden globalen Lampenher-
stellers Osram in gleich acht Lén-
dern begleitet.
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