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Expansión 1 JURÍDICO 

Los bufetes hacen· 'lobby' para 
proteger a sus clientes del Brexit 
Los despachos de abogados están dando una respuesta masiva e inmediata al Brexit y defienden 
los derechos de cada cliente y de sus respectivos sectores para que salgan bien parados del proceso. 

Mercedes SerTaller. Madnd 
Los bufetes de abogados es-

- tán dando una respuesta ma­
siva e inmediata al Brexit. 
Desde el primer minuto, han 
habilitado líneas directas 24 
horas, equipos de respuesta, 
planes de contingencia y ase­
soramiento de urgencia y ya 
están haciendo lobby para 
proteger a sus clientes. Entre 
todas las acciones que están 
Uevando a cabo, destaca la de 
defender los derechos de ca­
da cliente y de sus respectivos 
sectores para que salgan bien 
parados del Brexit, sobre todo 
del sector financiero, que se 
está viendo más afectado des­
de el primer momento. Ade­
más, explican que va a tener 
que hacerse una revisión de 
contratos y una auditoria de " 
todo el marco legislativo para ~ 
ver cómo queda ante la nu~ j 
coyuntura, proceso que VIgi-
lan de cerca Los despachos alertan de que habrá una creciente demanda de tiempo y recursos del Partamento. 

Es la respuesta de despa­
chos británicos, internaciona­
les, pero también españoles. 
Hogan Lovells, Cuatrecasas, 
Gon~alves Pereira, Baker & 
McKenzie, Clifford Chance, · 
Freshfields, Linklaters, Ols­
wang. Allen & Overy o CMS 
son algunos de los que han 
lanzado medidas especificas. 

El bufete angloamericano 
Hogan Lovells creó hace más 
de 18 meses un grupo de tra­
bajo~ el Brexit especiali­
~ en lobby, derecho públi­
co británico y europeo, que 
reúne a unos 14 socios y que 
va creciendo. Entre ellos se 
encuentra la socia española 
~ Bruselas Lourdes Catrain 

En el Gobierno británico se 
está creando una nueva uni­
dad de tecnócratas para ocu­
parse del Brexit de la que Ho­
gan Lovells está muy cerca, 
cuentaLucas Osorio, socio di­
rector de la oficina de Madrid 
"Ahí nos estamos posicionan­
do para estar lo más cerca po­
Slble",explica ''El esfuerzo de 
la Administración y de los 
abogados está siendo brutal, 
está todo por hacer", añade. 
Hogan Lovells ha cerrado un 

Los letrados alertan 
. de que hay que hacer 
una audltoria del 
marco lepl y UIUI 
revisión de UNabatos 

acuerdo con una boutique es­
pecializada en asuntos de co­
municación estratégica en 
materias públicas. "Hay un 
marco de lobby e influencia 
brutal", apunta Osorio. El des­
pacho está además en contac­
to con administraciones pú­
blicas españolas para que se 
posicionen y atraigan empre­
sas desde Londres. 

Hogan Lovells ha prepara­
do un documento, Empieza el 

los bufetes 8SISDrM 
a admllllstraclones .......... 
.-.~~~raer 
multllaclonales 

viaje, en el que se analizan los 
riesgos en todos los sectores y 
se proponen planes de acción. 
Además, se advierte de que "a 
medida que las leyes de la UE 
evolucionen, el grado de di­
vergencia con la ley británica 
se irá convirtiendo cada vez 
más en un tema candente. Es 
probable que las empresas 
que comercializan con Euro­
pa quieran un conjunto de 
normas aplicable y, por lo tan-

Un plan de contingencia y seis preguntas 
• Hopn LCMis,_,..lda 
iupleu lll'ltall81 plln de 
COl dio .. ICÍL Para elo, Insta 
a~ 181 equipo Interno; 
acordar 181 procrama de 
CUITU1icaci6n lntama y 
externa; nMsar las leyes 
~la1111111J111tudde 
la I1WlD de obra de la UE y el 
perfl de clientas europeos: 
_._las~ 

pwalos CUi1lraiDs; y~ 
11118 estructln de control 
y respuesta. 

• Adern6s,_.¡a 
ldentllbr cualquier 
operacl6n que puecla­
afectada p¡r el Brexlt. Las 
ef11li'8S8S depei ldlanlliS de 
la allorización o derechas 
de la UE para operar, pot 

ejei11Jio,loscter.chosde 
pe5IIPOI1e pwalos servicios 
lllw1claros, deben 
Informarse sobre a dónde 
Ir y qué trasladar. 

• Las anprasas, sugiere. 
deberiañ~ ... lnl 
etapa ink:illl¡aa analiDr 
cuall de sus priol idades 
debllía estar ... la .... 
de ll!lll!gOCiacÍÓI 1 del 
Gobierno británico. 

• Eldaspachorac:onlilllda 
fornUane seis preguntas 
ciiM IB'II detall .. la 
esblltegia: LEn qué leyes 
de la UE nos taanos 
IB'II desaTolar rustro 
I'IIIIDCio y o6mo podamos 
ase¡uralnos de que liSOS 

denlchos pan•-1? 
lAI¡p.n de las polftlcas 
prewlst8delaUEpuMIR 
sa'lll18 oportuniclad o 
ries¡¡o? lPodemos lntü' 
en aquellos "-a de 
la UE que colllborllln 
con Bruselas? lQué leyes 
I:Jrtinlc:as faclltarfan o 
i1'..,.clrfln rustro neaoclo 
y aál.-i la pasición 
polltlca m6s probable del 
Gobierno btinico? (.CUiilas 

de los nwaldos con los que 
COi IMcllllzariiOS tllrwl181 

aaadode lln comen:to 
que deblllaua buscar o 
IMiiiplaDI? 4Exisla1 
acuerdas CUiilacialas con 
otros nwaldosextemos 
quepudierwl~n-tas 
oportunidades? 

ÚNEA DIRECTA 
Hogan Lovells. 
Cuatrecasas. Clifford 
Chance. Freshfields. 
Baker & McKenzie, 
Linklaters. Olswang. 
Allen & Overy o CMS 
están dando una res­
puesta masiva e 
lrmedlata al Brexit: 
Ifneas directas 24 
horas. informes. equi­
pos y planes. 

to, deseen que las de Reino 
Unido y la UE sigan alinea­
das". O de que "habrá una cre­
ciente demanda de tiempo y 
recursos parlamentarios". El 
documento concluye que '1as 
empresas deberian participar 
para asegurarse de que sus in­
teresesestén reflejados". 

Por su parte, Cuatrecasas, 
Gons;alves Pereira presenta 
hoy su análisis y actividades 
respecto al Brexit, que coor­
dinan tres socios de Madrid, 
Portugal y Londres. Fernan­
do Mínguez, el socio español, 
explica que se deben a "lo que 
demanden los clientes ante 
un fenómeno que puede te­
ner un alcance descolllWlal". 
Como el proceso todavía no 
ha empezado, cree que "hay 
que encontrar 'el equilibrio, es 
bueno hacerse las preguntas 
pertinentes y abordar la revi­
sión de contratos. Lo único 
que se puede hablar es de es­
cenarios muy abstractos, aun­
que para determinados secto­
res esta información tiene 
mucho valor. Hay algunos 
con efectos inmediatos, como 
el financiero", concreta. 

El despacho ibérico ya ase­
sora a clientes españoles so­
metidos a leyes inglesas. "Está 
claro que no es una buena no­
ticia", pero Mínguez "no ve 
riesgodefugadecapitales". 

Ignacio Astar1oa, consultor 
de CMS Albiñana & Suárez 
de Lezo, prevé que "si bien los 
sectores financiero y de las te­
lecomunicaciones pueden ser 
los más afectados, se verán 
también muy afectadas las 
empresas españolas de in­
fraestructuras, servicios o de 
energías renovables que han 
elegidoelmercadobritánico". 

RESULTADOS 

Los ingresos 
de Clifford 
Chance 
aumentan 
un3°/o 
l..aln Saiz. Madnd 
El cambio de estrategia de 
Clifford Chance iniciado hace 
18 meses parece que está dan­
do resultados, ya que la fuma 
del Magic Gire/e ha consegui­
do cerrar su último ejercicio 
un incremento del 3% en su 
facturación hasta llegar a los 
Í.386 millones de libras (unos 
1615 millones de euros con el 
cambio actual que está en mí­
nimos históricos). 

Respecto al beneficio, las 
cifras son aún más positivas 
para el bufete, ya que ha regis­
trado 494 millones de libras 
(576 millones de euros), lo 
que representa un aumento 
del100;6 con respecto al ejerci­
cio anterior. 

La mejora de los resultados 
de Clifford Chance ha llegado 
gracias al fuerte crecimiento 
que ha experimentado el bu­
fete en América y Asia-Pacifi­
co, donde ha visto awnentar 
sus ingresos un 13% y un 9%, 
respectivamente. 

Respecto a la plantilla, el úl­
timo ejercicio, que se cierra 
oficialmente a 30 de abril, 
también ha supuesto un in­
cremento en los puestos di­
rectivos. As~ Cliffurd Chance 
ha nombrado a 24 nuevos so­
cios en 13 oficinas que refor­
zarán algunos de los departa­
mentos más importantes, co­
molos de mercantil, bancario 
o fiscal, entre otros. 

Las oficinas de Madrid y 
Barcelona también han fir­
mado buenos datos el pasado 
ejercicio. Su facturación ha 
pasado de 59,3 a 67 millones 
de euros según el ránking que 
elabora EXPANSIÓN, lo que 
representa un aumento de la 
facturación de casi el 13%. 
Asimismo, en España tam­
bién ha nombrado dos nuevos 
socios, Luis Alonso y Guiller­
mo Guardia, en el área de 
mercantil de Madrid y Barce­
lona, respectivamente. 

Una de las operaciones más 
destacadas en las que Clifford 
Chance ha estado presente en 
este ejercicio ha sido como 
asesor de los bonistas en la re­
estructuración de Abengoa, 
considerada como la mayor 
reestructuración corporativa 
de la historia de España Tam­
bién fue asesor de Blackstnne 
en la adquisición de una car­
tera de 135.000 préstamos hi­
potecarios otorgados por Ca­
talunya Banc. 


