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Description: An interview with Rafael Suérez de Lezo, Managing Partner of CMS Albifiana &
Suarez de Lezo and member of the executive committee of CMS in the print version of this
weekly. The executive explains that CMS is in talks with potential local partners. The
interview also focused on CMS’ interest in Peru and the size of their operation in the world.

CARLOSHURTADODEMENDOZA

nadelas firmas

de abogados

mas grandes del

mundo, la mul-
tinacional CMS (que tiene
oficinas en 34 paises), esta
ultimando los detalles para
operar en el Per. Asilo des-
tacaaDial Rafael Sudrezde
Lezo, socio director y miem-
brodel comitéejecutivodela
compaiia.

“Estamosterminandolas
negociacionesconunapres-
tigiosa firma de abogados
en Lima, que es de las mas
importantes en el Per, pa-
raasociarnos y que se con-
viertadeestaformaennues-
tro partner local”, explica el
ejecutivo a este suplemen-
to. Anade que el acuerdo se
cerraria en breve, paraque
CMSpuedainiciarsusactivi-
dadesennuestropaisdentro
dedosotresmeses.

Pero, ¢por qué el Perd?
Sudrezde Lezo explicaque
esta expansion forma parte
delplanquehadesarrollado
la firma para crecer en Sud-
américa, donde solo tiene
—de momento-una opera-
cion (en Brasil). “Laregion
esmuy importante para no-
sotrosyporesoproyectamos
sumar oficinas en el Peru,
Chiley Colombia este afio,
operaciones que se comple-
mentaran con nuestra ba-
seen Brasil”, apunta quien,
comose hadicho, represen-

Servicios. |.a firmamultinacionalde
abogados esperainiciarsus actividades
ennuestro paisen dosotresmeses, via
sociedad conun estudio local.

Nuestro pais,
JjuntoaChile

y Colombia,
constituiralas
tres nuevas
operaciones
deCMSen
Sudamérica, que
yaoperaen Brasil.

Lafirmaesta
presenteen

34 paisesy
empleaamasde
3.200 abogados
alrededordel
mundo. Factura
mas de US$1.000
millones cadaano.

taauna firmaque operaen
34 paises, conmasde 3.200
abogadosyuna facturacién
anual de masde US$1.000
millones.
Elejecutivoanade queel
crecimiento sostenido dela
economia peruana—por en-
cimadel 3%esteario—yelal-
to numero de las empresas
multinacionales que traba-
janennuestro pais (algunas
delas cuales son de origen
espaiiol), asi como la posi-
bilidad de que otra buena
cantidad de compaiiias pe-
ruanasse expandan haciael

CMS operara en el Peru

Lanegociacion conel partner peruano de CMS esta muy avanzada,
hadestacadoaDial Rafael Suarez de Lezo, socio director del grupo.

extranjero, sonrazonessufi-
cientesparaquefirmascomo
CMSvirensuatencion hacia
nuestromercado.

ELARRIBO ALPAIS

Sudrez de Lezo sefala, por
cierto, que—haciafinales de
mes— volverdn a reunirse
consupotencial socioparafi-
niquitar el acuerdo. Respec-
todelaformacomodesarro-
llaranlaoperaciéonperuana,
el ejecutivorefiere que el so-
ciolocaltendragranpartede
soberania para tomar deci-
sionesrespectodela gestion

ennuestropais,yqueelresto
dedecisiones setomaran en
el comité ejecutivo global,
que asumird a un miembro
deldespachoperuano.

“Nosotrossuministramos
deunaseriedeserviciosvin-
culadosal marketing, las co-
municaciones, los recursos
humanos y la tecnologia,
desde nuestra oficina CMS
Legal, basada en Francfort
(Alemania). Capacitaremos
alos mejores abogados pe-
ruanos enviandolos a nues-
tras oficinas en el resto del
mundo”, finaliza.
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