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MANAGEMENT
PARA ABOGADOS

Los despachos
internacionales..

Alejandro Kress Sevilla

UCHO se ha hablado

del tradicional inmovi-

lismo de los abogados
esparioles a la hora de cambiar de
despacho, Perola llegada de des-
pachos internacionales en la lti-
ma década ha ido cambiando esta
realidad, como ha sucedido en
otros paises de nuestro entorno.
Por otro lado, las firmas interna-
cionales que han abierto oficina en
Espafia son de origen briténico en
su mayor parte, mientras que en
Italia y Alemania ha existido, has-
ta la fecha, un mayor interés de las
firmas americanas.

Es cierto que hemos visto inten-
tos fracasados de fusion de despa-
chos, §] Berwin quiso abrir en Es-
pafa de la mano de Araoz y Rueda,
Lovells lo intento con Albifiana y
Sudrez de Lezo, Linklaters con
Uria Menéndez... Pero las conver-
saciones no llegaron a buen puerto.
Asi, muchas firmas que han entra-
do en nuestro mercado se han de-
cantado por un crecimiento orgini-
co a partir de un reducido namero
de abogados, y esta formula parece
haber tenido éxito; el reconoci-
miento de estas firmas internacio-
nales en Espaia estd hoy fuera de
toda duda.

También es cierto, en los tiem-
pos que corren no es ficil encon-
trar socios y abogados, en general,
dispuestos a una nueva aventura
profesional fuera del confort de su
despacho. Pero hoy mas que nun-
ca, en estos tiempos convulsos que
vivimos, se exigen abogados que
sean lideres, mediadores, resoluti-
vos y creativos, que sepan hacer
frente a todo tipo de retos y al las-
tre tradicional de la economia es-
patola, la falta de competitividad,
en muchas ocasiones precisamente
por la falta de flexibilidad v de vi-
sién para anticipar los cambios in-
minentes, en este caso, en el mer-
cado legal.

Muchos se preguntan si las fir-
mas internacionales, incluidas las
estadounidenses, todavia miran
hacia Espana con interés, Si bien
existe cierto grado de cautela, Es-
pana representa hoy una decisién
estratégica para varias firmas in-
ternacionales, por sus empresas, su
sistema fmancieroy el volumen de
sus opemcmnes 2 Por qué los socios

consclidados pueden sentirse atrai-
dos por un nuevo reto de esta enver-
gadura? Se trata de liderar un pro-
yecto en Espaiia para una marca re-
conacida, con una amplia y sélida
red internacional, que suponga no
solo una mayor retribucién sino re-
conocimiento y liderazgo.

2 Alejandro
Kress Sevilla,
Abogadoy
Responsable
de la oficina
W Lk 3 de Madrid de
Wi Shilton Sharpe
Quarry




